TESTOVANI

ZN ALOSTi A Il(dgf sebpfri]vgb("eru’ li)bcl;_odniho_|"eqit(vale splgtete,
i oslabite obchodni vykon firmy nejméné na jeden a
DOVEDNOSTI pul roku. A jste-li velka firma, ztratite az tri léta.

OBCHODNICH
REDITELU Opravdu to chcete riskovat?

Proc byste méli obchodnireditele nechat testovat

Protoze Spatna volba vas bude stat nesrovnatelné vice penéz, ¢asu a nervl, nez na kolik vas pfijde
testovani. Douc¢ovani a hlavné dozravani nékterych obchodnich a manazerskych kompetenci muze
trvatléta. Navic, vysledek takového dozravani neni nikdy jisty.

Co byste méli o nas védét

Testovani provadime prostiednictvim . U testovanych osob provérujeme
schopnost zvladat klicové vykonnostni kfiZzovatky, coz jsou ta mista, kde se rozhoduje o uspéchu
nebo selhani. NaSe testovaci programy védomé a zamérné nejsou postaveny na psycho-
diagnostickych testech. V jadru nasi pozornosti totiz neni zkoumani osobnostnich ryst, postoju a
hodnot kandidati. Nas zajimaji , které obchodni reditelé potrebuji pro
dosazeni stanovenych cill.

Jaké schopnosti a dovednosti umime testovat

Nejcastéji testujeme schopnost: odhalit a vyresSit pokusy o unik z tlaku na vykon, vyfesit utoky na
autoritu, vymluvy, konflikty s obchodniky a s klienty. Vyrobit motivacni nastroje, a to jak pro klienty, tak
pro Cleny vlastniho tymu. Tvofit vyjednavaci postupy, obchodni a akéni nabidky. Vyrobit sménné
polozky a strategii ustupového pole. Vytvofit stfednédobou fidici strategii, v€etné prosazovacich
postupll. Vytvorit zménové a adaptacni projekty, véetné prosazovacich postupu. Vytvorit prodejni a
fidici strategii. Vytvofit obchodni ¢ast marketingové strategie.

Co takové testovani dokaze odhalit

Ze zkuSenosti vime, Ze nam testovani odhali zejména schopnost €i neschopnost: tvofit viastni fidici
taktiku a strategii, motivovat podfizené a zvladat vymluvy a uniky obchodnikl. Testovanim
dokazeme také velmi dobfe provéfit vyjednavaci a prodejni schopnosti obchodniho feditele.
Testovanim prosazovacich postupl umime zjistit, zda manazer dokaze predvidat a FeSit krizové
situace, které souvisi s frustracnimi reakcemi a odporem vici zménam.

Koho, jak a za kolik testujeme

Testujeme stavajici i potencialni obchodni feditele. Testujeme v zatéZovych situacich.
Pozvanku a testovani aranZujeme tak, aby jej doty¢ny mohl pfijmout
beztoho, Ze by se citil ponizeny, zneuzity nebo ohrozeny.

Testujeme zasadné individualné, po jednotlivcich. BEhem jednoho dne
Ize otestovat 1 az 3 kandidaty na obchodniho feditele.

Jeden testovaci den stoji 36.000 K& bez DPH.

Akdo testovani povede

Vedoucim testovaciho programu je Mgr. Hynek Choleva,
specialista na vyvojfidicich a obchodnich strategii

Vice informaci naleznete na www.focusmarketing.cz
nebo natelefonnim Cisle: +420 720 651 328




